
La technologie 
redéfinit la prochaine 
ère de l’innovation 
automobile
L’assistance à la conduite mains libres devient une 
étape concrète vers la conduite automatisée, 
renforcée par des systèmes avancés de 
surveillance du conducteur. Les constructeurs 
améliorent également la technologie de recharge 
et se préparent à de nouvelles innovations en 
matière de batteries. Les logiciels centralisés, les 
mises à jour à distance, la personnalisation par 
intelligence artificielle et les assistants vocaux 
naturels font désormais partie intégrante de la 
conception des véhicules. 

Les tarifs touchent d’abord 
les véhicules d’occasion, les 
effets sur les véhicules neufs 
sont plus modérés
Les tarifs ont eu un impact plus important sur le marché des 
véhicules d’occasion que sur celui des véhicules neufs. Une forte 
disponibilité de véhicules neufs a contribué à stabiliser les prix et à 
éviter la hausse attendue des coûts, tandis que les véhicules 
d’occasion ont absorbé le choc initial, avec des pressions sur les prix 
liées à la demande apparaissant tôt dans la période des tarifs.

La curiosité pour les VÉ a continué de croître en 2025, 
les recherches de VÉ représentant 9 % de toutes les 
recherches, contre 8 % en 2024. Toutefois, l’adoption 
est restée limitée: seulement 42 % des Canadiens se 
disent ouverts à l’achat d’un VÉ, poursuivant un déclin 
observé depuis trois ans.

Le marché a atteint un point d’inflexion avec la 
diminution des incitatifs, le ralentissement des ventes 
de VÉ, la suspension du mandat ZEV et l’orientation 
des constructeurs vers une électrification plus 
modérée, les hybrides et les VÉ à branchement 
(PHEV) étant désormais les options les plus prisées.

Le ralentissement des 
VÉ et la réinitialisation 
de l’industrie

Source : Étude sur les véhicules électriques (VE) d’AutoHebdo, avril 2025.

sont ouverts à en acheter un pour leur 
prochain véhicule, en baisse par rapport 
à 40 % en 2024.

29 % (-11 %)
Les recherches de véhicules électriques (VE) 
ont augmenté de 9 % d’une année sur l’autre 
en 2025, contre 8 % l’année précédente.

+9 % D’UNE ANNÉE À L’AUTRE

L’analyse a été effectuée à partir des données analytiques du site AutoHebdo.net, en utilisant les recherches canadiennes et les données de retrait d’annonces (proxy des ventes) du 1er janvier 
2024 au 24 octobre 2025. L’analyse d’une année à l’autre a été basée sur les données de janvier 2024 à octobre 2025. AutoHebdo.net utilise les retraits d’annonces comme indicateur des 
ventes en analysant l’évolution des annonces d’inventaire sur le site. AutoHebdo.net mandate des recherches indépendantes menées par des tiers afin de comprendre les habitudes d’achat 
automobile des Canadiens, tant chez les acheteurs potentiels que chez les acheteurs récents.

Les VUS ont continué de gagner du terrain, 
représentant 42 % de toutes les recherches sur la 
plateforme AutoTrader, soit leur part la plus élevée 
en trois ans. Ils représentent plus de la moitié des 
véhicules d’occasion inscrits (52 %) et plus de 60 
% de l’inventaire de véhicules neufs sur la 
plateforme (données du 3ᵉ trimestre 2025).

Les VUS continuent 
de dominer auprès 
des consommateurs des recherches de véhicules au Canada 

portent sur des VUS

42 %

des annonces de véhicules d’occasion au 
Canada concernent des VUS

52 %

En 2025, les acheteurs de voitures au Canada ont été confrontés à 
un marché transformé par les tarifs américains et canadiens ainsi 
que par l’évolution de la disponibilité des véhicules. En novembre, 
les prix des véhicules neufs ont diminué de 2,5 % d’une année à 
l’autre pour atteindre 63 665 $, indiquant les premiers signes de 
stabilisation. Les véhicules d’occasion affichaient un prix moyen 
de 35 494 $, une hausse de 2,2 % sur un an, toujours au-dessus 
des niveaux prépandémiques mais commençant à se stabiliser.

Les prix des véhicules 
redéfinissent les priorités 
des consommateurs

Bien que l’offre globale soit légèrement en baisse par rapport à l’an 
dernier, la disponibilité varie selon les marques en raison de facteurs 
comme la demande, les tarifs et la limitation des importations. 
L’inventaire de véhicules d’occasion augmente graduellement, mais 
devrait demeurer restreint jusqu’au milieu ou à la fin de 2027. Les 
récentes hausses proviennent d’une augmentation des ventes de 
véhicules neufs, d’un plus grand nombre d’échanges, d’une réduction 
des exportations liée aux tarifs, d’une demande légèrement plus 
faible et du retour sur le marché de véhicules plus récents.

Les changements dans 
l’inventaire des véhicules 
atténuent la pression sur les prix

véhicules neufs 

63 665 $ (-2,5 %)
véhicules d’occasion

35 494 $ (+2,2 %)

Modèles les plus populaires par région
Modèles les plus recherchés, d’un océan à l’autre.

Ford F-150

Honda Civic

Colombie-Britannique Saskatchewan
Manitoba

Alberta
Ontario Le provinces de l’Atlantique

Québec

2 Toyota
RAV4

3 Honda
Civic

4 Ford
Mustang

5 Chevrolet
Corvette

6 Porsche
911

7 BMW
3 Series

8 Honda
CR-V

9 Toyota
Tacoma

10 Mercedes-Benz
C-Class

2 Toyota
RAV4

3 Honda
CR-V

4 Dodge
RAM 1500

5 Honda
Civic

6 Nissan
Rogue

7 Ford
Escape

8 Toyota
Corolla

9 Hyundai
Elantra

10 GMC
Sierra 1500

Ford F-150

Basé sur les données de recherche nationales 
d’AutoHebdo à partir de centaines de milliers 
de véhicules offerts sur la plateforme.

Véhicules les plus 
recherchés en 2025

Basé sur les analyses du site d’AutoHebdo, 
utilisant les données canadiennes de 
recherche et les données de retrait par 
procuration pour les véhicules vendus.

Véhicules les plus 
vendus en 2025

Le top 10 des
véhicules 2025


