
Intentions
d’achat automobile

Résultats d’étude de consommation

Principales sources d’information,
avec intention d’achat (usagé)

Intérêt pour l’achat
en ligne d’un véhicule

Intérêt à franchir en ligne
diverses étapes du parcours d’achat

Consommateurs qui
retardent leur achat

Raisons du retard

Partiellement
en ligne

87%

35%

96% 91%

85% 83%

83% 82%

16%
Taux d’intérêt 

élevés

22%
Pas les 

moyens, 6 
mois à venir

29%
Prix des véhicules 

trop élevé

50%
Véhicule actuel 

en bon état

Rechercher et comparer véhicules

Planifier la livraison

Réserver essai routier à domicile

S’informer sur un véhicule d’intérêt

Obtenir une estimation d’échange

Pré-approbation de financement

Source: Étude de marché DIG Insights sur la perception des acheteurs de véhicules et leurs intentions, février 2025.

Intention d'acheter un véhicule
au fil du temps

Actuel 

42%

6 mois 
à venir Actuel 6 mois 

à venir 

43%

78%
74%

Confiance dans
l'économie

Confiance dans les
finances personnelles

Optimisme économique

24%

26%

Fév 2024 Mai 2024

27%

Août 2024

23%

Nov 2024

27%

Fév 2025

Entièrement
en ligne

60%

Place d’affaires 
automobile en ligne

55%85%
Sources en ligne


